
尽管热潮汹涌，市场淘汰机制同样在发挥作用。
一位在深圳开设多家门店的俄货品牌管理人员

告诉记者，在深圳、香港等地，俄罗斯商品因为性比
价优势尤其畅销。如今俄货店越来越多，质疑之声
也不少，当下流行的“俄货”会不会只是昙花一现？

2024年12月初，记者走访俄北熊的新店，即
使那是个周末的晚上，店内顾客也不算多，接近10
位服务员，多数显得无事可做。另一家距丽泽金
融商务区不远的俄罗斯“免税商品馆”，则已在近
期悄然关店，变成了奶茶店。

开店太急促。李能观察到，北京一个月就开
设了73家新的俄罗斯商品馆，总数已有约150
家。他坦言，这一热潮可能难以持久。“之前没这
么火的时候，我觉得风口还有三五年，现在火了
后，我觉得大家很难做长久，不要急，等到2025年
就是大面积的‘死’（指闭店）。”他说。

与线上相比，线下的价格显然没有优势。以
某品牌红月亮奶油巧克力味夹心糖为例，线下的
价格为每包39元，线上的价格则是每包25.8元（优
惠前）。

也有业内人士对此比较乐观。焦锋认为，现
在“俄货”进口处于初期阶段，百花齐放，并且会优
胜劣汰。

焦锋相信自己会是留下来的那个。“好的东西
会经得起时间检验，不会只是一阵风。中国有一
个非常庞大的市场，做好自己的产品和品宣，就有
不错的结果。”焦锋接下来的工作重点也会转向服
务加盟商，而他对于要开多少家加盟店还没有明
确的目标，他希望能循序渐进，稳扎稳打。

陶沙认为，在“俄货”爆火的当下，大批门店一哄
而上，等热潮退去，未来一段时间可能会出现门店减
少的现象，或者会有新的事物替代，而优质的东西会
被留下来，包括现在流行的俄罗斯商品，最后可能会
留下来几百几十种产品，成为“经典永流传”。

几位做俄罗斯商品进口的品牌创始人都相
信，俄罗斯商品在国内不会是一阵风，因为它有自
己的优势，相比其他欧洲国家或美国进口商品，俄
罗斯商品在成本、包装、仓储、运输、税收上都具有
优势，性价比更高；相比国内商品，俄罗斯也有自
己的优势产品，比如纯蜂蜜、亚麻籽油；此外，俄罗
斯距离更近，运输也更加便利，也是优势。

陶沙还想对俄罗斯轻工业不发达的传统印象
说两句，她认为，这主要集中在电器类制造业，而
在食品品类方面，俄罗斯并不缺乏，“甚至可以说
很丰饶”。运营这些品牌的优势在于——他们位
于黑龙江，邻近俄罗斯，有成熟的渠道和供应链。

“我们都是本地人做这件事，土生土长，对俄
罗斯的认知度很高，不然对俄罗斯商品没有那么
了解，没办法从源头去做这个贸易。最简单的例
子，内陆城市的人做俄罗斯商品，他们没有精力到
俄罗斯一件件采购。这是一个产业链，从上游到
下游，不可能一个人去完成所有的事情，就各自都
做擅长的事情。”陶沙说。

也有业内人士担心，现在很多新客人都是猎
奇来到俄货馆，商店能否留住这些客人提高复购
率？此外，俄货店越来越多，同质化竞争的最后是
否又是走向价格战，当前的利润能支撑多久？
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“俄货店”遍地开花，“淘汰赛”下多少店能存活？
“俄货”最近又火了，这次却是因为一

种争议。
最近，各大社交媒体上出现了一些斥

责街头俄货商品店“卖假货”“收智商税”的
声音。看到这样的信息，俄罗斯进口商品
连锁品牌“俄品多”联合创始人陶沙也很无
奈。她没预料到，刚从土里钻出的新芽，这
么快就面临舆论的狂风暴雨。

2022年，俄货商品在国内崭露头角，
2024年，全国各地普遍可见俄罗斯商品馆，
最近发出的质疑声甚嚣尘上，“俄货”从成
为“网红”到面临困局，不到两年时间。

天眼查数据显示，2021年后，与俄罗斯
商品销售有关的公司与日俱增，有778家
相关公司在2024年成立，它们多为黑龙江
省的公司。

近日，对于爆火的俄货馆和“假货”质
疑声，记者采访了多位业内人士并展开了
调查。采访中，这些业内人士针对“假货”
质疑一一进行了回应，他们表示，俄货店有

其他国家商品，是因为严选后的俄罗斯商
品SKU（最小库存单位）可能不足以支撑一
家大型门店。中俄之间有肉类进出口限
制，所以采用俄式工艺在国内生产“俄式风
味”产品，对于这种做法，他们认为不算是
虚假宣传。

这些争议声并未妨碍市场涌现俄货馆
“掘金潮”。俄比熊、俄北熊、俄货集市、俄
品多等品牌正在全国各地扩张。俄北熊加
盟负责人李能（化名）表示，风口出现后，上
游已经开始抢货。“在绥芬河口岸，以前是
（销售端）挑货，现在是有什么货拿什么货，
拿什么货卖什么货，并且很快就卖完。”他
说，为了跟上这波热卖潮，公司已经备了价
值1亿元的货。

就遍地开花的俄罗斯商店来说，李能已
嗅到了危险信号，他认为等到明年就是大面
积闭店，陶沙也表示，俄货馆现在一哄而上，
热潮退去时，可能出现门店大量减少的现
象。她相信，优质的东西终究会被留下来。

2024年，在成都繁华的春熙路上，不少昔日的
知名大品牌已悄然离开，而有两种商铺却越来越
多，一是金店，二是俄货商品店。

如今，店铺以蓝色为主色调，堆满红肠、套娃、
巧克力的俄货店正在全国各地扩张——它们是俄
比熊、俄北熊，或者俄货集市、俄品多。在电商平
台，各种俄货旗舰店更是多不胜数，不少店铺售卖
的“俄罗斯风味”萨拉肉月销量甚至可以破万。

天眼查数据也显示，俄罗斯商品相关企业数
量正在显著增长。

“俄货”火了，祖国北部也有明显的感受。在
黑龙江以东，一条笔直的边境线将中国绥芬河市
与俄罗斯领土隔开，在附近的绥芬河口岸，有着全
国最大“俄货”市场集散地，那里聚集着百十家批
发店，有成千上万种俄罗斯商品，人来人往。

“现在拿不着货了，（俄货）火了之后大家拿货
都要靠抢。在绥芬河口岸，以前是挑货，现在是有
什么货拿什么货，拿什么货卖什么货，并且很快卖

完，又要来抢。我们目前在总仓备货，差不多就备
了一个多亿（元的货）。”李能说，现在绥芬河口岸
已不再是之前的绥芬河口岸。

这也有数据佐证。从地域分布来看，俄罗斯
商品相关企业高度集中在东北三省。

俄罗斯商品连锁品牌“一客俄时光”（以下简
称一客俄）创始人焦锋发现，这两年绥芬河口岸的
俄货商品种类越来越多了。

焦锋曾在俄罗斯生活了20多年，2022年，他从
俄罗斯回到国内，当时焦锋注意到大众越来越注
重食品安全和健康。得益于中俄两国长期的工作
生活经验，他想利用自己的优势，把俄罗斯的优质
产品引进中国，让中国企业走进俄罗斯。

2024年12月初，一客俄的第一家门店搬到
更接近市中心的朝阳区，面积从100多平方米扩
大到300多平方米。同时，一客俄开始面向全国
加盟招商。

这都跟2024年“俄货”爆火不无关系。

在陶沙的记忆里，“战斗民族”近年来被网友
熟知，抖音、小红书等社交平台上的“俄罗斯”相关
话题也越来越多，让大众对俄罗斯商品的接受度
日益提高，俄品多在线上渠道的销量也随之激增。

2023年下半年，线下开店的需求爆发，目前，
俄品多在国内正在洽谈的加盟商约20家，全国批
发客户超过100家。截至2024年12月，俄品多在
哈尔滨、珲春、深圳、杭州、成都经营着5家线下加
盟门店，同时也向全国批发供货。

2016年，俄品多的第一家门店（总店）在黑龙
江黑河开业，面积超过4000平方米。黑河同样临
近俄罗斯，一切顺理成章。公司团队人数大增，无
论是自身规模还是门店规模都实现了数倍增长。

焦锋认为“俄货”爆火并不突然，20世纪，俄罗
斯食品就开始受到我国国民青睐，如今，中俄新时
代全面战略协作伙伴关系，无疑进一步促进了双
边贸易发展，加上俄罗斯商品本身的性价比优势，
这些因素共同促成了当下的“俄货”流行。

也不是所有俄货都在国内畅销。多位业内人
士表示，国内流行的俄罗斯商品大多属于糖果巧
克力、乳奶制品、非转基因粮油、蜂蜜、酒这几类，
这些本身也是俄罗斯当地的优势品类。

一客俄拥有3000多种俄罗斯商品的货源，焦
锋只把500多种商品带到了国内。按照他的要求，
这些商品必须满足“俄罗斯原装产品”“只做一线
品牌”“符合中国人口味”的条件，三者缺一不可。

火了之后，“假货”也来了。
2024年初，国内小作坊生产假冒“俄罗斯奶

粉”的人员被警方抓获。一直有各类博主“揭底”，
某些所谓俄罗斯商品，如俄罗斯榴莲糖、俄罗斯驼
奶、牛筋肠等产品，在俄罗斯本土并不存在。还有
媒体报道，有些“俄罗斯商品馆”存在英国、越南、
乌克兰等其他国家的商品，甚至有的商品产自中
国东北地区……伴随这些信息，就出现了俄货店

“卖假货”“收智商税”的说法。
有些东西确实是假的。焦锋告诉记者，俄货造

假通常有两种方式，一种是纯国产货，换上俄罗斯

品牌的假包装以假乱真；另一种是确实从俄罗斯进
口了原材料，到了国内保税区添加其他东西制作包
装。两者本质上就是“挂羊头卖狗肉”，印着俄货包
装却不是真“俄货”。“有可能是仿冒俄罗斯品牌的
假货，或者连品牌都不是俄罗斯的。”焦锋说。

也有可能是误解。以俄北熊为例，其店员透
露，店内80%的商品确实为俄罗斯进口，剩余20%
则为国产或中俄之外其他国家的产品。李能称，
店面面积太大，俄罗斯商品无法铺满。他还强调，
所有进口商品都经过正规流程进口，并附有相应
的质检报告。

““淘汰赛淘汰赛””下好东西才经得起时间检验下好东西才经得起时间检验
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也不是所有俄货都畅销也不是所有俄货都畅销

辨真假俄货辨真假俄货 条形码认准条形码认准““4646””开头开头

陶沙也表示，将俄货店作为一个大卖场或大
型超市经营，严选后的俄罗斯商品SKU可能不足
以支撑，因此会有一部分其他国家的进口商品或
者“国货”。并且，业内指的“泛俄货”不仅是指俄
罗斯单个国家的商品，而是包括白俄罗斯、乌克
兰、哈萨克斯坦等俄罗斯周边国家的商品。

再比如，为国人熟知的俄罗斯肉肠，绝大部分
由国内企业生产，因为中俄肉类进出口限制，而因
肉肠采取了俄式工艺制作，所以也放进了“俄货”
之列；至于网上被人调侃的“越南酸黄瓜”，是因为
这一商品在俄罗斯很流行，又符合国人口味，所以
引进国内。“这是俄罗斯的经典传统美食，他们吃
的酸黄瓜也有很多是越南进口的。”陶沙称。

如何判断是否为真“俄货”？陶沙表示，简单地
从包装上来看，条形码认准“46”开头，就是俄罗斯进
口。除此之外，焦锋表示，国内流行的很多俄罗斯品
牌都有自己的官方网站，上面有详细的产品介绍。

说完消费者关心的真假“俄货”，再说说商家
关心的问题——卖“俄货”能赚钱吗？或者是一种
新型“割韭菜”吗？记者以加盟方的身份约见了俄
北熊的加盟负责人李能，他介绍，俄罗斯商品馆的
大面积火爆始于2024年上半年，可观的利润空间
显然是重要原因。

“我们的店都是自营，以前不对外开放合作。

直到2024年，太多人找过来说想合作，我们才放
开。”在与李能见面前，他刚结束与上一个意向合
作方的谈话。

大家都想在这波浪潮中掘到金。俄北熊是率
先走出“哈尔滨大本营”的几个品牌之一，在李能
口中，该品牌显然已赚得盆满钵满。

李能表示，在俄北熊的开店选址上，分为景区
店和社区店两种类型，其中景区店因人流量大，每
天流水约为7万元，利润率约为65%。“杭州某家景
区店，每天流水有20万元左右。目前，俄北熊在景
区开了十几家店。”

即便在一线城市北京，俄北熊的店也是越开
越接近核心区域。2024年9月，位于北京南三环
刘家窑商圈的俄北熊首店开业。李能透露，前门
大街店和西单店也将陆续开业。“开店没有技术含
量，所以也没有区域保护，大家想做‘俄货’都可以
做，你知道的，现在的商业逻辑是但凡做火了一
个，就有无数人去模仿。”他介绍道。

李能表示，景区店投入太高，可以做社区店，
价格无需标太高，将利润率做到30%便可。在记
者犹豫期间，李能又支了新招，称还可以与俄北熊
进行短期促销特卖合作。他介绍，某商场的店在
扣除房租、人工等开支后，到手净利润“百分之三
四十应该没问题”。
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公告业务
订版电话

遗失青岛市行政审批服务局
2023年6月6日核发予青岛市山海湾
社会工作服务中心的统一社会信用代

码：52370200MJD840600R号民办非企业单位登记证书
（法人）正本，声明作废。

遗失徐铭志的海洋渔业普通船员证书，证号：
370202197810108809，声明作废。

遗失刘永杰的海洋渔业普通船员证书，证号：
370283198006253229，声明作废。
声明

遗失我营业部发票专用章（编号：3702001865795）
一枚，声明作废。
中国中金财富证券有限公司青岛上实中心证券营业部
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受委托，我公司定于2024年12月27日9:30时在中拍平
台（https://paimai.caa123.org.cn）采用网上竞价方式，依法按现
状对莱西市河头店镇大沟子村尾矿砂约18710立方米进行公
开拍卖，起拍价13.097万元。

一、拍卖标的展示时间、地点：自公告之日起，在标的所
在地现场展示。

二、竞买登记手续办理：竞买人应于2024年12月26日
16：00前持有效证件（个人持身份证，单位持营业执照副本、
法定代表人身份证、授权委托书、代理人身份证原件和复印
件）到本公司办理竞买手续，并按起拍价20%交纳竞买保证
金（以款到账为准），未成交者会后无息返还。保证金交纳账
户：户名：青岛金海拍卖有限公司；开户行：工行莱西市支行；
账号：3803028609024921549。

三、拍卖公司地址：莱西市重庆中路10号御苑枫景；联系
人及电话：王先生15376720506；网址：www.qdjinhaipm.cn。

青岛金海拍卖有限公司
2024年12月20日

拍卖公告

受青岛市中级人民法院委托，对以下标的依法按现状在青
岛市中级人民法院司法拍卖厅以互联网电子竞价方式进行公
开拍卖，公告如下：

一、拍卖标的：手机1部，起拍价：300元（参考价：428元）,
保证金：30元。拍卖时间：于2025年1月07日10时至2025年1
月8日10时止（延时的除外）

二、拍卖标的展示时间、地点：自公告之日起，在标的所在
地现场展示。

三、竞买登记手续办理：1.竞买人在 2025年 1月 06日 16:
30前携保证金凭证（保证金 16:00前到账为准）及有效证件
（个人持身份证，单位持营业执照副本、法定代表人身份证、
授权委托书、代理人身份证原件和复印件）到青岛产权交易
所有限公司或通过网站办理竞买登记手续方可取得竞买资
格，逾期不予办理。2.与拍卖财产有关的担保物权人、优先

购买权人或者其他优先权人应及时办理竞买手续，逾期未
办理视为放弃优先购买权。3.特别说明：标的物以现状拍
卖，竞买人参与竞买即表示知晓并认可标的物存在的瑕
疵。本院对标的物的真伪、品质、重量和功能是否完善等，
不作任何保证和承诺，由买受人自行判断，本院不承担瑕疵
担保责任。4.交纳保证金账户（青岛市中级人民法院司法拍
卖专用账户）收款单位：青岛产权交易所有限公司；开户行：
招 商 银 行 股 份 有 限 公 司 青 岛 分 行 营 业 部 ；账 号 ：
532905248510917。

四、地址：青岛市崂山区深圳路156号国金中心9号楼15
层 ；标 的 咨 询 电 话 ：13220875367；竞 买 咨 询 电 话 ：
0532-66718926；委托法院监督电话：0532-83098248

青岛产权交易所有限公司
2024年12月20日

司法拍卖公告黄岛区鑫和聚肘子居熟食餐馆：
申请人王瑜与你单位劳动报酬争议一案（青黄劳人仲案字〔2024〕第

8927号），因向你单位直接、邮寄送达不成，现依法向你单位公告送达应
诉通知书、申请书副本、开庭通知等法律文书，自公告之日起经过30日
即视为送达。提交答辩书的期限为公告送达期满后10日内，本委定于
2025年2月6日9时 30分在本委仲裁庭公开开庭审理此案，届时不到
庭，本委将缺席开庭。（地址：青岛市黄岛区水灵山路188号8号楼309
室,联系电话：0532-85162195）

特此公告
青岛市黄岛区劳动人事争议仲裁委员会

2024年12月20日

公告
受委托，我公司定于2024年12月27日9:30在中拍平台

（paimai.caa123.org.cn）对以下标的进行拍卖。
一、拍卖标的：1.鲁BEW562迈腾牌轿车、鲁B6WX66江铃

牌货车、鲁B1PY38江铃牌货车，综合起拍价2.46万元；2.青岛
市即墨区段泊岚镇毛家岭幼儿园房屋建筑物、构筑物、绿化
苗木及土地使用权，起拍价51.4491万元；3.北斗星、别克、大
众、北京现代小型轿车等7辆车，综合起拍价10.356万元；4.
中联牌、赛哥尔机扫车等10辆车，综合起拍价26.073万元；5.
中联牌洒水车、程力牌污水车等9辆车，综合起拍价18.6035万
元；6.赛哥尔侧装车等11辆车，综合起拍价12.124万元；7.福田
牌小勾臂车、青专牌压缩车等10辆车，综合起拍价30.7982万
元；8.长安牌小型客车、赛哥尔侧装车等10辆车，综合起拍价
5.897万元；9.赛哥尔侧装车10辆，综合起拍价5.17万元；10.赛
哥尔、飞碟牌侧装车10辆，综合起拍价5.173万元；11.赛哥尔、
飞碟牌侧装车10辆，综合起拍价5.17万元；12.赛哥尔侧装车、
福田牌小勾臂车等14辆车，综合起拍价11.127万元。3号—12
号标的明细详见微信公众号：中和拍卖。

二、拍卖标的展示时间、地点：2024年12月24日—25日，
在标的所在地看样。

三、竞买登记手续办理：2024年12月26日16:00前持有
效证件和竞买保证金（1号标的1万元，2号标的10万元，3
号—12号标的每标的3万元）缴纳凭证到青岛市即墨区通济
街106-1号办理。

四、咨询电话：0532-83556888、68619888。
微信公众号：中和拍卖

青岛中和拍卖有限责任公司
2024年12月20日

拍卖公告


